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BUSINESSPLAN
Name des Unternehmens – Geschäftsidee in einem Satz
	Unternehmen:
	

	Gründer/in:
	

	Rechtsform:
	

	Datum:
	

	Kontakt:
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Vorlage von stundenplan-ersteller.de – grau geschriebene Fragen und Tipps vor dem Abgeben löschen.
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1   Zusammenfassung
Das Wichtigste auf einer Seite
Was bieten Sie an, und für wen? Was macht Ihr Angebot besonders? Wie viel Kapital brauchen Sie, und wie wird es finanziert? Welchen Umsatz und Gewinn erwarten Sie in den ersten drei Jahren?
	💡 Tipp: Schreiben Sie die Zusammenfassung zum Schluss. Sie ist das Erste, was Bank, Förderstelle oder Arbeitsagentur lesen – höchstens eine Seite.



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


2   Gründerperson
Wer steht hinter dem Unternehmen?
Welche Ausbildung und Berufserfahrung bringen Sie mit? Welche kaufmännischen Kenntnisse haben Sie? Wer unterstützt Sie – Partner, Beratung, Netzwerk? Wo haben Sie Lücken, und wie schließen Sie sie?
	💡 Tipp: Bank und Förderstellen investieren in Menschen. Zeigen Sie, warum gerade Sie dieses Unternehmen erfolgreich führen können. Den Lebenslauf legen Sie in den Anhang.



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


3   Geschäftsidee
Unser Angebot und USP
Was ist das Besondere an Ihrem Angebot? Welche Produkte und Dienstleistungen bieten Sie an? Welches Problem lösen Sie für Ihre Kundschaft? Warum sollte jemand bei Ihnen kaufen und nicht bei der Konkurrenz?
	💡 Tipp: Beschreiben Sie anschaulich, wie Kundinnen und Kunden Ihr Angebot erleben – und warum sie wiederkommen.



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


4   Markt und Zielgruppe
Für wen ist das Angebot?
Wer sind Ihre Kundinnen und Kunden (Alter, Lebenssituation, Bedürfnisse)? Wie groß ist Ihr Markt am Standort? Welche Trends sprechen für Ihr Angebot? Wie viele Kunden brauchen Sie pro Tag oder Monat, damit sich das Geschäft trägt?
	💡 Tipp: Rechnen Sie Ihren Umsatz einmal rückwärts: Wie viele Kundinnen und Kunden mit welchem Durchschnittsbon brauchen Sie pro Tag?



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


5   Wettbewerb
Wer bietet Ähnliches an?
Wer sind Ihre wichtigsten Wettbewerber? Was machen sie gut, was weniger gut? Welche Preise verlangen sie? Wie heben Sie sich ab?
	💡 Tipp: Besuchen Sie Ihre Wettbewerber selbst und notieren Sie Preise, Angebot und Atmosphäre. Eine kleine Tabelle reicht.



	Wettbewerber
	Angebot
	Preis Cappuccino
	Unterschied zu uns

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



	

	

	

	

	

	

	

	

	


6   Marketing und Vertrieb
Wie kommen Kundinnen und Kunden zu Ihnen?
Über welche Kanäle werden Kunden auf Sie aufmerksam? Wie gestalten Sie Ihre Preise? Welche Aktionen planen Sie zur Eröffnung? Wie viel Budget planen Sie für Marketing ein?
	💡 Tipp: Planen Sie Ihre Beiträge für Social Media mit einem Redaktionsplan – so bleiben Sie auch im stressigen Alltag sichtbar.



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


7   Standort
Wo befindet sich Ihr Unternehmen?
Wo genau liegt Ihr Standort, und warum haben Sie ihn gewählt? Wie sind Laufkundschaft, Erreichbarkeit und Parkmöglichkeiten? Wie hoch sind Miete und Nebenkosten? Welche Auflagen gelten (Umbau, Nutzung, Lärm)?
	💡 Tipp: Zählen Sie an zwei Tagen zu verschiedenen Uhrzeiten, wie viele Menschen am Standort vorbeigehen. Das überzeugt mehr als jede Vermutung.



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


8   Rechtsform und Organisation
Wie ist das Unternehmen aufgestellt?
Welche Rechtsform wählen Sie, und warum? Wer arbeitet mit (Anzahl, Arbeitszeit, Aufgaben)? Welche Genehmigungen und Nachweise brauchen Sie? Welche Versicherungen schließen Sie ab?
	💡 Tipp: Lassen Sie sich zur Rechtsform von Steuerberatung oder IHK/HWK beraten – sie entscheidet über Haftung, Steuern und Kosten.



	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


9   Chancen und Risiken
SWOT-Analyse
Was sind Ihre Stärken und Schwächen? Welche Chancen bietet der Markt? Welche Risiken gibt es, und wie gehen Sie damit um? Was ist Ihr Plan B, wenn der Umsatz langsamer wächst?
	💡 Tipp: Banken schätzen Ehrlichkeit: Wer Risiken kennt und Gegenmaßnahmen plant, wirkt glaubwürdiger als jemand, der nur Chancen sieht.



	Stärken
	Schwächen

	✓  
	●  

	Chancen
	Risiken

	★  
	⚠  



	

	

	

	

	

	

	

	

	


10   Finanzplanung
Kapitalbedarf, Finanzierung und Rentabilität
Wie viel Kapital brauchen Sie für Investitionen, Gründung und Anlaufphase? Wie wird das Kapital finanziert? Welchen Umsatz und Gewinn erwarten Sie in den ersten drei Jahren? Reicht das Geld in jedem Monat (Liquidität)?
	💡 Tipp: Rechnen Sie mit der Excel-Vorlage „Finanzplan für den Businessplan“ von stundenplan-ersteller.de – Kapitalbedarf, Rentabilität und Liquidität rechnen sich dort automatisch. Hier tragen Sie nur die Ergebnisse ein.



Kapitalbedarf
	Position
	Betrag

	Umbau und Einrichtung
	

	Kaffeemaschine und Mühlen
	

	Küchenausstattung
	

	Gründungskosten und Eröffnungsmarketing
	

	Erstausstattung Waren
	

	Liquiditätsreserve
	

	Kapitalbedarf gesamt
	



Finanzierung
	Position
	Betrag

	Eigenkapital
	

	Bankkredit (KfW-Startgeld, 4,5 %, 5 Jahre)
	

	Zuschuss / Förderung
	

	Finanzierung gesamt
	



Rentabilität (Jahr 1–3)
	
	Jahr 1
	Jahr 2
	Jahr 3

	Umsatz
	
	
	

	Wareneinsatz
	
	
	

	Kosten (Personal, Miete, Sonstiges)
	
	
	

	Gewinn vor Steuern
	
	
	



11   Anhang
Unterlagen zum Businessplan
Welche Unterlagen erwartet Ihre Bank oder Förderstelle?
	💡 Tipp: Fragen Sie vorab nach, welche Unterlagen gebraucht werden – für den Gründungszuschuss der Arbeitsagentur ist zum Beispiel die Stellungnahme einer fachkundigen Stelle Pflicht.



☐  Lebenslauf und Zeugnisse
☐  Finanzplan (Excel): Kapitalbedarf, Rentabilität, Liquidität
☐  Mietvertrag oder Mietangebot
☐  Angebote für die Investitionen
☐  Gewerbeanmeldung
☐  Stellungnahme einer fachkundigen Stelle (für den Gründungszuschuss)
☐  Versicherungsangebote
☐  Fotos, Grundriss oder Skizzen vom Standort
	stundenplan-ersteller.de
	Seite 1



image1.png




image2.png








